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Hay quienes sostienen que la actividad minera no genera un desarrollo inclusivo. Nada mas
alejado de la realidad.

De acuerdo con un estudio del Instituto Peruano de Economia, por cada US$ 1,000 millones
de exportaciones mineras adicionales, se generarian US$ 1,470 millones de PBI adicional, de
los cuales poco méas del 50% son generados fuera del sector minero. El aumento en estas
exportaciones generaria S/. 175 millones adicionales tan solo en impuestos indirectos, es decir,
ingresos para el Estado peruano distintos del impuesto a la renta y las regalias. De igual forma,
se generarian 78,156 puestos de trabajo, de los cuales el 90% se crearian en otros sectores de
la economia. Es decir, por cada empleo generado en la industria minera, se alcanzarian nueve
empleos en otros sectores.

Segun datos del Ministerio de Energia y Minas, el promedio de empleos directos que generd
la actividad minera en 2013 fue de 208,383. Del total, 67,949 estuvieron relacionados con
empleos generados por las compafias mineras (32.6%) y 140,433 por contratistas vinculados
con ellas (67.4%).

Asimismo, cabe resaltar que, a partir del canon y las regalias, la mineria aporté significativamente
a los ingresos del Estado el afio pasado. De los S/. 56,846 millones recaudados, S/. 6,305
millones se generaron por concepto de canon minero (11.1%) y S/. 1,198 millones por regalias
mineras (2.1%).

La mineria aporta mucho a la economia nacional. De la mano con ella nos ha ido bastante bien y
nos podra seguir yendo asi por varios afios. Con o sin precios altos, los encadenamientos que viene
generando impulsan distintas actividades econémicas, como es el caso del sector metalmecanico.
Es por ello que, teniendo tales resultados, no se entiende que 2013 haya sido un afio lleno de frenos
y desincentivos a la inversién privada minera, ya sea por la adopcién de politicas impertinentes, por
anuncios que alarmaron a los inversionistas y hasta por obstéculos legales.

Las trabas burocraticas generan procesos engorrosos e ineficientes que mantienen paralizados
mas del 40% de los proyectos mineros que estan en cartera. Tan es asi que los ingresos recaudados
por Sunat en el sector minero disminuyeron un 48.6% en 2013, pasando de S/. 6,456 millones a
S/. 3,321 millones, a pesar de que en promedio el nimero de contribuyentes en el sector crecié un
7.5%. Las cifras no mienten. Mientras mas trabas existan para la inversion en este sector, menores
recursos tendra el Estado para satisfacer las necesidades de los peruanos.

El Gobierno se dio cuenta rapidamente de la importancia de la mineria para el desarrollo del pais,
pero aun no ha sido capaz de vencer a los “obstruccionistas”, dentro y fuera de la administracion.
En consecuencia, proyectos mineros formales estan paralizados o avanzan muy lentamente, por
lo que dejan de aportar los recursos que necesitamos con urgencia. Tenemos que avanzar mas
rapido, porque a los mas de siete millones de peruanos pobres no les podemos pedir que esperen.

Eduardo Ferreyros
Gerente General de COMEXPERU
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Otravezla burra al trigo

Tal parece que, aprovechando el ambiente de sobrerregulacion que se vive en nuestro pais y cuyos ejemplos podemos ver en
entidades publicas como Sunafil (ver Semanario N.° 678), Onagi (ver Semanario N.° 743) y Sunat (ver Semanario N.° 751), el
congresista Jaime Delgado no ha tenido mejor idea que reavivar la discusion sobre la evaluacién ex ante de toda figura de concen-
tracién empresarial, recaida en el proyecto de ley N.° 972/2011-CR, de su autoria. Este proyecto busca que una entidad estatal -en
este caso, Indecopi- se encargue de autorizar o denegar las fusiones y adquisiciones de empresas que compiten en el mercado,
previamente a la celebracion de las mismas. En pocas palabras, busca que el sector publico regule las decisiones de inversion en
el sector privado, lo que consideramos traeria consigo impactos negativos en todos los sectores econdmicos, al imponer, contraria-
mente a lo que necesitamos hoy, mas trabas al desarrollo de los negocios y la ejecucion de proyectos privados.

En abril de 2012, la bancada de Gana Peru presentd el proyecto de ley N.° 972/2011-CR, que si bien fue aprobado por
la Comision de Defensa del Consumidor del Congreso (entonces presidida por el congresista Delgado), fue vetado por el
Ministerio de Economia y Finanzas (MEF) y desatendido por el pleno y la Comisién de Economia del Congreso.

Esta iniciativa legislativa busca intervenir en todos los actos de concentraciéon empresarial, que cumplan con dos requisi-
tos: el primero, que una de las empresas involucradas registre en el balance del afio anterior ventas brutas anuales iguales
o superiores a 100,000 UIT (S/. 380 millones) en el pais; y el segundo, que el otro u otros participantes de la operacion re-
gistren, individual o conjuntamente, ventas brutas totales iguales o superiores a 10,000 UIT (S/. 38 millones), en el caso de
fusiones, constituciones de una nueva empresa en comun, joint ventures (inversién conjunta), adquisiciones que impliquen
una toma de control directo o indirecto, o cualquier otro medio por el cual dos agentes econdmicos concentren sus nego-
cios; o cuando el valor total de la operacién sea igual o superior a 10,000 UIT (S/. 38 millones), en el caso de adquirirse
activos productivos operativos de otra entidad.

Si bien es cierto que nuestra legislacion (D.L. 1034) no establece un control ex ante para estas operaciones, si instituye
un sistema de control ex post, en el que se investiga, persigue y sanciona las conductas anticompetitivas que puedan de-
sarrollar las empresas al alcanzar una posicién de dominio en el mercado. El 6rgano encargado de ello es la Comisién de
Defensa de la Libre Competencia del Indecopi (CLC).

Como hemos comentado antes, respecto de un control previo de estas operaciones debe tenerse en cuenta lo siguiente: i) pri-
mero, podria impedir a las empresas alcanzar economias de escala y niveles de competitividad internacionales. Una iniciativa
de este tipo, tal cual esta planteada, representaria a todas luces una traba burocratica a la libertad de celebrar contratos privados
en el Pery; i) segundo, podria incentivar negociaciones encubiertas. Este sistema le otorga un enorme poder discrecional al
Estado y podria convertirse en fuente de corrupcién al incentivar negociaciones “por debajo de la mesa” para la obtencion de
autorizaciones v, finalmente, debilitaria ain mas la institucionalidad de nuestras entidades publicas; iii) tercero, desincentiva el
crecimiento de las empresas. Establecer un control previo de esta naturaleza no hace mas que distorsionar las decisiones de in-
version de personas y empresas. Esto generaria un aumento innecesario en los costos de transaccion, retrasaria las inversiones
y abriria una verdadera caja de pandora para que el Estado tome decisiones que no le corresponden; y iv) cuarto, la cada vez
mayor integracion y apertura comercial ya juega un rol en contra de los monopolios y oligopolios. Al tenerse cada vez menores
aranceles a la importacién, mas acuerdos con socios comerciales importantes y mayor facilitacién del comercio y la inversion,
disminuye el riesgo de que un grupo econémico predomine en el mercado y que abuse de su posicion.

Incluso resulta irdnico pensar que una ley que restringe las actividades del sector privado tenga como objetivo, justamente, un
mercado libre. Citando al premio nobel de economia, Gary Becker, “el andlisis econdmico sugiere que las leyes de defensa
de la competencia deben ser indulgentes con las fusiones, dado que el incentivo para fusionarse por razones anticompetitivas
sera débil si las leyes antimonopolio atacan efectivamente la colusion”. En el Perd, el control y sancién posterior de practi-
cas anticompetitivas ha probado ser efectivo. No tiene sentido, inclusive a nivel hacendario, que el Estado peruano asuma
el inmenso costo de un nuevo sistema administrativo que analice previamente cada una de estas operaciones, porque el
supuesto resultado anticompetitivo que se busca tiene ya un freno muy importante en el sistema de control posterior vigente.

No contento con impulsar proyectos que lo Unico que buscan es regular de manera desmedida el mercado y restringir la
actividad privada en nuestro pais —como la Ley 29811, que prohibe en la practica la biotecnologia agraria, o la Ley 30021,
que pretende decidir por los peruanos qué es comida no “saludable” —, el congresista Delgado vuelve a la carga. Dadas las
grandes implicancias de este proyecto en todos los sectores y el riesgo que representa para el bienestar de la economia en
su conjunto, el MEF y la Comisidon de Economia, Banca, Finanzas e Inteligencia Financiera del Congreso deben oponerse.
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Tal como sefialamos en la edicidon N.° 751 del Semanario COMEXPERU, no existe una disyuntiva entre lograr un desarro-
llo sostenible y desarrollar actividades extractivas. Asi, paises como Canada y Australia sirven como modelo de economias
primario-exportadoras que pueden explotar su potencial y generar un progreso econémico sostenido. Por lo tanto, el Peru
deberia analizar los modelos y politicas publicas con los que esos paises se rigen, y adaptarlos a su realidad. De hacerlo,
impulsariamos la eficiencia en la extraccidn y produccion minera, y beneficiariamos a millones de peruanos.

No obstante, lo sefalado en el parrafo anterior es un analisis desde la perspectiva de la oferta. Como mencionamos en el se-
manario N.° 748, el mercado del oro es peculiar, pues al ser este un commodity, su precio es determinado a nivel internacional.
Debido a que el precio depende de su oferta y demanda, y teniendo en cuenta que la capacidad extractiva de este mineral se
encuentra restringida en el corto plazo, el principal determinante del precio es la demanda mundial. La desaceleracion econé-
mica de China, principal comprador de oro del mundo, ha afectado negativamente nuestros envios al extranjero en 2013. Pero
hay otras grandes economias que demandan este metal de nuestro pais, como la India, pais al que, segun cifras de la Sunat, le
exportamos US$ 264 millones en 2013, cifra superior a los US$ 13 millones exportados a China. Frente a esta situacion, vale la
pena analizar cdmo evoluciond la demanda mundial durante el aino pasado, como también la de sus principales compradores.

RETROSPECTIVA DORADA

Segun cifras del World Gold Council, en 2013, la demanda mundial de oro cayé un 15%, respecto de 2012. El principal deter-
minante de este resultado fue la caida en la demanda por inversion en oro (-51%). Cabe resaltar que esta demanda se halla
compuesta por dos partidas: el total de monedas y barras de oro demandadas, y los Exchange Traded Funds (ETF), asi como
otros productos similares. Cabe sefalar que, segun la Bolsa de Valores de Lima, el ETF es un instrumento financiero de renta
variable que replica la rentabilidad de un indice bursatil. En términos simples, lo que ocurre es que una persona natural no
compra toneladas de oro, sino que compra el titulo de propiedad de éstas. El valor del activo esta determinado por un indice
bursatil, por lo que, si es muy fluctuante, la gente quiere deshacerse de estos titulos, lo que genera una demanda negativa.

Lo que ha ocurrido con la demanda de inversién en oro es que la demanda por las monedas y barras de oro no crecié lo
suficiente (+28%) para compensar la caida en la demanda por ETF (que pasoé de 279 toneladas en 2012 a -881' en 2013).
Esta caida en la demanda de inversion fue superior al incremento en la demanda por joyas (+17%) y se vio reforzada por
la caida en la demanda de oro para tecnologia (-1%). A esto se debe la caida en la demanda mundial del oro.

No obstante, un andlisis mas relevante es el de la demanda mundial de oro para el consumo. Segun cifras del World Gold
Council, a nivel agregado, esta alcanzd la cifra récord de 3,864 toneladas en 2013, lo que implica un crecimiento del 21%
con respecto a 2012, y estuvo impulsada principalmente por las compras de China (1,120 toneladas, +32%) e India (975
toneladas, +13%), paises que concentraron aproximadamente el 54% de la demanda mundial el afo pasado. Cabe re-
saltar que China fue el principal demandante de oro por primera vez en la historia, desplazando a India del primer lugar.

En cuanto a China, en 2013, el gigante asiatico representd el 26% de la demanda global de oro del sector privado. Segun
el World Council, tomando ventaja de sus menores precios, los consumidores e inversionistas locales aumentaron sus
compras de joyas y lingotes de oro en 259 toneladas. Asi, China es hoy el mas grande mercado de inversiones en joyas
y de lingotes de oro. Por otro lado, el réapido crecimiento de su clase media, el crecimiento de la poblacion urbana y en su
nivel de ingresos ha elevado la demanda por joyas (de 224 toneladas en 2004 a 669 en 2013) y la inversion en barras y
monedas de oro (de 12 toneladas en 2004 a 397 en 2013).

Por otro lado, la demanda de India esta explicada tanto por factores culturales y religiosos como por factores contemporaneos.
Segun un articulo de The Economist, las importaciones de oro fueron desreguladas en India a partir de 1990, por lo que los precios
inflados de los lingotes de oro al interior de India (casi un 50% superiores al precio internacional) se ajustaron a la baja y el consumo
de oro se incrementd. Los agricultores pobres del sur de India que buscaban en el oro una garantia para pedir dinero prestado en
malos tiempos dejaron de ser los Unicos compradores, y el oro empezd a ser adquirido también por personas ricas, inversionistas
y especuladores. Asi, actualmente la mayor parte del oro legal entra a India a través del sistema financiero (bancos).

" Es decir, las personas decidieron vender sus ETFs, por lo que estos ultimos actuaron como oferta en el mercado.
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Ameérica Latina y el Peru, en particular, se encuentran en una situacion en la que el crecimiento de la productividad es bajo
respecto a otros paises en vias de desarrollo. La productividad de la region esta muy por debajo de su verdadero potencial’
y esto limita seriamente su crecimiento econémico. Pero, ¢ qué significa ser mas productivo?

Ser mas productivo significa que, a partir de una misma cantidad de recursos, un pais puede producir una mayor cantidad
de bienes y servicios. El economista y premio nobel, Robert Solow, desarrollé una metodologia para calcular los incremen-
tos de la productividad, a partir de una combinacién de factores que van mas alla de la acumulacion de capital y trabajo.

Un factor que siempre ha sido considerado como el principal responsable del aumento de la productividad es el progreso
tecnoldgico. Sin embargo, esto no es del todo cierto. Que un pais sea menos productivo no necesariamente implica que
adolezca de recursos tecnoldgicos, ya que puede que distintos factores lo estén alejando de su maximo potencial. Una in-
vestigacion realizada por el Banco Interamericano de Desarrollo (2010)? considera los siguientes factores como los princi-
pales protagonistas de este fendmeno: el tamano de las empresas, los costos del comercio exterior, las caracteristicas del
sistema tributario, entre otros. Si estos problemas son solucionados desde la raiz, entonces se podra acortar esta brecha.

Por otro lado, la productividad tiende a ser mas alta en empresas mas grandes, ya que cuentan con mayor acceso al
crédito, y economias de escala®. El problema surge cuando existen muchas pequefas empresas que, ademas, son poco
eficientes. Segun este documento, por ejemplo, si en la industria manufacturera latinoamericana se redujera el nimero de
microempresas y se aumentara el de empresas medianas, siguiendo una distribucion industrial similar a la de los EE.UU.,
se podria duplicar la productividad del sector.

BARRERAS COMERCIALES

Cuando existen costos no arancelarios muy elevados, se puede impedir que un pais aproveche todo el potencial que tie-
ne el comercio exterior. A estos elevados costos se les conoce como barreras behind-the-border. Un ejemplo claro de lo
anterior es la ineficiencia portuaria, la cual puede ser producto de una inadecuada infraestructura, la inexistencia de reglas
claras, entre otros factores. Como consecuencia del buen trabajo en esos factores, hay paises que, geograficamente,
pueden parecer mas lejanos que otros; pero que, econdmicamente, resultan mas cercanos, porque pueden comerciar mas
faciimente.

En el Peru existe un caso que ejemplifica esto. El puerto del Callao sufre de una gran congestion debido a la falta de in-
fraestructura. De hecho, los camiones de carga pesada se han visto obligados a utilizar las mismas vias que los vehiculos
particulares, lo que genera demoras y sobrecostos innecesarios, y limita el flujo de camiones (se estima que un promedio
de 3,500 camiones ingresan y salen del puerto diariamente?). Asi, segun el Reporte de Competitividad Global 2013-2014,
elaborado por el Foro Econémico Mundial®, en el rubro “calidad portuaria”, el Peru ocupa el puesto 93 de 148.

SI ME COBRAS, TE PAGO

En la medida que un régimen impositivo genere los incentivos adecuados para que las empresas paguen sus impuestos,
tendera a ser mas eficiente. Al cobrar una tasa de impuesto distinta, segun el tamafo de la empresa y sin tomar en cuenta
su productividad, no solo se reduce la recaudacion, sino que también se “recompensa” a las empresas mas pequenfas, y

" En: http://publications.iadb.org/bitstream/handle/11319/342/DIA_2010_Spanish.pdf?sequence=1

2 jdem.

3 Las economias de escala hacen referencia a que, a medida que una empresa aumenta su produccién, el costo de producir cada unidad se reduce.
4 http://www.camara-alemana.org.pe/downloads/110921G21-Carlos-Vargas-LoretdeMola-AlH.pdf

5 http://www3.weforum.org/docs/WEF_GlobalCompetitivenessReport_2013-14.pdf
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se les incentiva a no crecer. Asimismo, es importante tener un sistema de recaudacion eficiente; ya que, de esta manera,
la evasion tributaria podra ser minimizada. De lo contrario, el Gobierno podria terminar asignando todo el peso tributario al
sector formal, que es lo que viene haciendo Ultimamente por estos lares (ver Semanario N.° 751).

En el Peru, algunos discuten que se debe incrementar la tasa de impuestos, mientras que otros postulan lo contrario.
Lo cierto es que, segun el Ministerio de Trabajo y Promocién del Empleo, la informalidad laboral alcanza a alrededor del
56% de los trabajadores —cuyas remuneraciones son consideradas rentas de quinta categoria—, lo que definitivamente
tiene un impacto sobre la recaudacion del Estado. Resulta evidente que antes de seguir cargando con més impuestos
al sector formal, es necesario ampliar la base tributaria. Para ello, se debe incentivar la formalizacion de las empresas,
simplificando tramites. En otros paises es impensable que una persona se demore 26 dias para abrir un negocio nuevo,
lo que en nuestro pais parece algo normal. Segun el Foro Econdmico Mundial, en este rubro ocupamos el puesto 99.
La simplicidad y predictibilidad del régimen tributario —que el Perd aun no ha logrado— determinan también el nivel de
informalidad que el sistema afronta.

Sefor ministro de Economia y Finanzas: si se realizan las reformas correspondientes, se podra cerrar la brecha de produc-
tividad y se podra recaudar mas para brindar mejores servicios publicos. Urge atender estos problemas, de tal forma que
se aproveche el espacio que aun tenemos para seguir creciendo.
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Loreto 2013: tocando fondo

Meyer-Stamer! define la competitividad regional como la capacidad que tiene un determinado territorio o region para gene-
rar ingresos elevados y crecientes, asi como para mejorar la calidad de vida de sus habitantes. En ese sentido, y a juzgar
por los resultados del indice de Competitividad Regional 2014 (Incore), elaborado por el Instituto Peruano de Economia
(IPE), en los ultimos afos, Loreto ha hecho poco o nada para ser una region competitiva y el resultado es que, por segunda
vez consecutiva, se ubica en el fondo de este ranking.

Sin embargo, representantes del Gobierno Nacional y del Gobierno Regional de Loreto podrian afirmar, probablemente,
que “este no es el caso” o que si se trabajé bien, “pero no se puede hacer todo de la noche a la mafiana”. Argumentarian
que se enfocaron en reducir la pobreza, la cual en 2012 era del 39.9%, al 37.4% en 2013, segun cifras de la Encuesta
Nacional de Hogares (Enaho). Quiza también las autoridades regionales se podrian regodear afirmando que, en ese pe-
riodo, los ingresos del ultimo y penultimo quintil? de hogares (los mas pobres) de Loreto aumentaron un 25% y un 11%,
respectivamente. No obstante, el tercer quintil de ingresos por hogar no registré6 cambios significativos, mientras que el
primer y segundo quintil (los hogares con mayores recursos) redujeron sus ingresos un 6% y un 1%, respectivamente. Esto
hizo que el promedio del ingreso mensual por hogar de Loreto cayera un 2.4% con respecto a 2012. De la misma forma,
al comparar los resultados del Informe sobre Desarrollo Humano, elaborado por el Programa de la Naciones Unidas para
el Desarrollo (PNUD), Loreto obtuvo un indice de desarrollo humano?® (IDH) de 0.3977, mientras que el promedio nacional
fue de 0.741. A todas luces, una situacion insostenible. Pero, ¢ qué hay detras de este paupérrimo desempefo?

UN ANO MAS DE INACCION, UN ANO MAS DE ATRASO
El reporte del Incore 2014 es rotundo. A pesar de que el IPE y el Consejo Nacional de Competitividad (CNC) lo advirtieron
en sus respectivos informes sobre competitividad, no se ha registrado un progreso relevante en los indicadores de educa-
cion, salud o infraestructura en Loreto. Asi como tampoco existen sefiales de que haya algun proyecto de gran enverga-
dura que busque solucionar la brecha en estos tres pilares.

De acuerdo al Incore, Loreto se encuentra en el ultimo lugar (puesto 24) respecto a infraestructura. Asimismo, varios
indicadores dentro de este pilar retrocedieron relativamente frente a los demas departamentos; por ejemplo, en lo que
respecta a la cobertura eléctrica y cobertura de agua y desagiie. Igualmente, segun cifras de la Enaho, en 2013, solo el
49% de los hogares loretanos se abastecié de agua mediante la red publica y el 37.4% tuvo acceso a la red publica de al-
cantarillado. Por otro lado, el 76.1% de los hogares en Loreto tuvo acceso a la red eléctrica, el 20.4% tuvo linea telefénica,
pero unicamente el 3.3% tuvo acceso a internet. ; Como podria haber un progreso en la educacién y el comercio de los
loretanos con el resto del Peru o el exterior si continian desconectados?

Del mismo modo, sus indicadores de salud son criticos y lo colocan en el puesto 23 en este pilar. Asi, segun cifras de la
Encuesta Demografica y de Salud Familiar (Endes), al primer semestre de 2013, se registré que el 55.2% de la poblacion
de Loreto sufrié de anemia, y que la tasa regional de desnutricidn crénica infantil fue del 27%. Asimismo, segun cifras de
la Enaho, en 20183, solo el 74.1% de su poblacion tuvo acceso a algun seguro de salud.

Igualmente, la educacion es un problema estructural en Loreto. En este pilar, se encuentra en el ultimo lugar del ranking. El
rendimiento escolar de la regién sigue siendo lamentable, pues solo el 83.3% de los alumnos del nivel primario de educacién
bésica aprobaron el afio escolar 2013, segun cifras de la Unidad Estadistica de la Calidad Educativa (Escale). Asimismo, en el
nivel primaria presentd un atraso escolar del 21.6%. Por otro lado, Loreto también es una de las regiones que ejecuté menos
gasto en inversién (adquisicion de activos fisicos e intangibles, no financieros) por alumno en 2013 (S/. 59), la que incluso se
redujo un 5% con respecto a 2012.

Las cifras son contundentes. En vista de la ineficacia de los Gobiernos nacional y regional, es necesario que se concrete una
agenda que cierre las brechas en infraestructura y salud de Loreto con respecto a la situacion nacional, al menos en el corto plazo.
Asimismo, es necesario incluir al sector privado para que guie la reforma educativa, de modo que Loreto forme a los ciudadanos
que sostendran el crecimiento competitivo propio y de la regidn, lo que se traducira en una mejor calidad de vida para los ciudada-
nos y mejores perspectivas de inversion para las industrias en la region. De no hacerlo, Loreto seguira hundiéndose en la pobreza.

' Meyer-Stamer, J. (2008) Systematic Competitiveness and Local Economic Development. In Shamin Bodhanya.

2 Son los valores que dividen a un grupo de datos ordenados en cinco categorias de igual tamafio, siendo los quintiles inferiores los correspondientes a
los menores datos posibles dentro del conjunto de informacion.

3 ndice que evalua la calidad de vida en un determinado territorio y que varia entre 1y 0, con 1 como el nivel 6ptimo de calidad de vida.
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Suiza, con US$ 669 millones (-45.2%). Asimismo, entre las

principales empresas exportadoras se encuentran Compaiia Minera Antamina, con envios por US$ 863 millones (-0.7%);
Southern Pert Cooper, con US$ 695 millones (-11.8%); Consorcio Minero SA Cormin, con US$ 495 millones (+5.6%), y
Pluspetrol Perd, con US$ 452 millones (-27.7%).

EXPORTACIONES TRADICIONALES EN CAIDA LIBRE

Hacia abril, las exportaciones tradicionales, que en los Ultimos diez afos vienen representando alrededor del 75% de
nuestras exportaciones totales, ascendieron a US$ 7,995 millones, lo que supone un retroceso del 21% respecto al mismo
periodo del afio pasado. Dentro de este rubro, los envios del sector minero tuvieron una gran importancia, pues representa-
ron un 70% del total, al sumar un valor de US$ 5,561 millones, y cayeron un 27% debido, principalmente, por los menores
envios de oro (US$ 1,421 millones; -52.1%) y cobre (US$ 2,002 millones; -9.7%). Asimismo, el sector petrdleo, con envios
por US$ 1,578 millones, retrocedié un 22%. No obstante, los sectores pesquero y agricola tradicional mostraron resultados
positivos, con envios por US$ 759 millones (+84.4%) y US$ 97 millones (+18.3%), respectivamente.

En el mes de abril, las exportaciones tradicionales alcanzaron un monto de US$ 1,656 millones, lo que implica una caida
del 30% respecto al mismo mes de 2013. Al igual que en el acumulado, esta disminucion se debié a menores exporta-
ciones mineras, que registraron un valor de US$ 1,163 millones (-33.6%). Por su parte, el sector de petréleo y derivados
registré envios por US$ 410 millones, es decir, un 15% menos que en abril del afio pasado.

Las cifras evidencian que el sector minero y el de hidrocarburos necesitan una atencioén urgente del Consejo de Minis-
tros. En ambos, la inversiéon se ha venido estacando en los ultimos afios (incluso en proyectos promovidos por el propio
Gobierno), debido a las innumerables trabas que enfrenta. Lamentablemente, los anuncios para destrabarlas no bastan.
Se necesita decision politica, un Poder Ejecutivo fuerte y activo que no permita que alguno de sus ministerios, como el de
Ambiente (que impone EIA2 complejos) o el de Cultura (con los CIRA3, o innecesarias consultas previas), hagan inviable
desarrollar importantes proyectos de inversién. Estos proyectos no solo podrian revertir la tendencia a la baja en nuestras
exportaciones tradicionales; sino que, ademas, dejarian muchos y valiosos recursos (a través de impuestos y otros) que
permitirian llevar a cabo una verdadera inclusion social.

LAS NO TRADICIONALES PONEN EL PECHO

Los envios no tradicionales al exterior registraron un buen desempefio durante los cuatro primeros meses del afo. El Peru
exportd unos US$ 3,536 millones, es decir, un 5.1% mas que en el mismo periodo de 2013, debido a un mayor dinamismo
en los sectores agropecuario y pesquero.

Las exportaciones no tradicionales del sector agropecuario entre los meses de enero y abril, registraron un aumento del
23.2%, con un valor de US$ 1,192 millones. Cabe destacar que este gran salto se debe principalmente a mayores envios

" Fecha de corte: lunes, 19 de mayo de 2014.
2 Evaluacion de Impacto Ambiental.
3 Los Certificados de Inexistencia de Restos Arqueoldgicos (CIRA) son documentos emitidos por el Ministerio de Cultura que determinan la existencia o

no de vestigios arqueoldgicos en un terreno.
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de uvas frescas (con US$ 230 millones, un 74.7% mas que en el mismo periodo de 2013) y de mangos y mangostanes
frescos o secos (US$ 117 millones; +24.5%).

De igual forma, los envios del sector pesquero aumentaron un 27.1%. Asi, entre los principales productos exportados del
sector, destacan varios tipos de jibias, globitos, calamares y potas, congeladas, secas, saladas o en salmuera (US$ 101
millones; +32.3%); moluscos como sepias y calamares (US$ 64 millones; +101.7%); ciertos tipos de camarones, langosti-
nos, entre otros, congelados (US$ 47 millones; +64.5%).

Por su parte, y demostrando que no requiere protecciones del Estado que le eviten competencia extranjera, el sector textil
peruano siguié exportando con éxito y registré un aumento del 1.9%. Por su parte, los sectores siderometalurgico, mineria
no metalica y metalmecanico registraron caidas del 20.8%, el 16.2% y el 8.7%, respectivamente.

Sin embargo, en lo que respecta al mes de abril 2014, las exportaciones no tradicionales registraron una caida del 12.9%,
con respecto al mismo mes del afio anterior, y alcanzaron un valor de US$ 715 millones, desacelerando asi su crecimiento.
El sector agropecuario crecié un 1%, con US$ 209 millones, mientras que otros sectores retrocedieron, como el pesquero
(US$ 82 millones; -2.4%), el textil (US$ 123 millones; -15.6%), el siderometaltrgico (US$ 74 millones; -26.6%), el de mine-
ria no metalica (US$ 44 millones; -29.2%) y el metalmecanico (US$ 34 millones; -21%). Con esto a la vista, ¢ seguiran los
congresistas intentando imponer mas regulaciones y sobrecostos a las empresas exportadoras y sus contratistas?
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