Enfrentando los subsidios agrícolas y el TLC 

¡Cuidado con lo que se negocia!

El equipo negociador peruano del TLC con EE.UU. ha venido reuniéndose las últimas semanas con los representantes de los gremios agrarios para discutir sobre el texto de la posición peruana en ese sector. Asimismo, la semana pasada tuvo lugar en la ciudad de Quito la cuarta reunión de coordinación andina (Colombia, Ecuador y el Perú) con el objetivo de definir las posiciones y propuestas para la próxima ronda de negociaciones en Atlanta (del 14 al 18 de junio) con miras a obtener un TLC con EE.UU. Entre reuniones, intervenciones y discusiones ¿qué se estableció?

2 temas, un camino: protegernos

[image: image1.wmf]Principales productos exportados a EE.UU. 

(miles de US$)

2003

2002

Var %

Oro en las demás formas en bruto.

403,648

     

 

201,492

     

 

100.33

Cátodos y secciones de cátodos de cobre refinado.

399,606

     

 

434,717

     

 

-8.08

"T-shirt"de algodón p`homb.o muj.,d`tej.teñido d`un solo color 

110,170

     

 

84,955

       

 

29.68

Fueloils (fuel).

95,821

       

 

81,139

       

 

18.10

Aceites crudos de petróleo o de mineral bituminoso.

95,580

       

 

80,546

       

 

18.67

Principales productos importados desde EE.UU.

 (miles de US$)

2003

2002

Var %

Trigo duro, excepto para siembra.

88,894

       

 

55,604

       

 

59.87

Politereftalato de etileno sin adición de dióxido de titanio.

52,749

       

 

33,685

       

 

56.60

Los demás algodones sin cardar ni peinar.

30,675

       

 

31,504

       

 

-2.63

Aceite diesel 2.

29,518

       

 

17,103

       

 

72.59

Aparatos de destilación  o rectificación.

23,335

       

 

38

              

 

-

Fuente: Sunat. Elaboración: COMEXPERU

Respecto a los subsidios agrícolas a la exportación, los países andinos pretenden crear una zona de libre comercio que estaría libre de estos. Ni EE.UU. u otros países podrían enviar sus productos de exportación subsidiados a dicha zona, lo que permitiría contrarrestar las distorsiones que se dan por políticas de este tipo: competencia desleal y perdida de rentas en el sector que se enfrenta a los productos importados. 

Sobre el tema de la ayuda interna (o subsidios internos a la producción) la posición andina ha logrado el consenso de tener este tema “sobre el tapete” en la negociación de Atlanta. Sin embargo, tal como ha quedado demostrado en otras negociaciones de TLC, EE.UU. no negocia los temas sobre ayudas internas en sus tratados bilaterales. El presidente del grupo negociador peruano, Pablo de la Flor, ha señalado que el tema de los subsidios estadounidenses está siendo negociado en la OMC, donde EE.UU. ha alcanzado una propuesta para eliminar algunos de estos, quedando como tema pendiente el acceso agropecuario. Al respecto, el MINCETUR ha planteado una solución: en las negociaciones con EE.UU. se trataría de obtener programas de desgravación largos para los productos subsidiados, para retrasar la competencia a los pocos productos que tienen este subsidio. En el ámbito local, las autoridades de CONVEAGRO sostuvieron que para hacer frente a una negociación de rápida desgravación arancelaria para los productos agrarios con EE.UU. (postura anunciada por Robert Zoellick, representante comercial de EE.UU.) sería necesario aplicar un mecanismo de corrección (vía aranceles). El método sería fijar un arancel de acuerdo a la diferencia que se presente entre el precio internacional y el precio subsidiado del productor estadounidense, lo que significaría más sobretasas a pesar de que ya existe un mecanismo de franjas de precios (muy cuestionable), medida poco coherente cuando se habla de un proceso de apertura comercial. Otro mecanismo de corrección planteado por CONVEAGRO son las cuotas a la importación. Pero en un país pobre y pequeño como el nuestro que es importador neto de alimentos, ¿cómo se puede restringir la entrada de productos? 

¿Y luego de la negociación?

Sea una u otra la estrategia de negociación tomada por el grupo andino, y en particular por el Perú, se debe tener en cuenta que la prolongación de la desgravación arancelaria, y la aplicación a posteriori de medidas correctivas que impidan entrar libremente al mercado peruano los productos agrícolas de EE.UU. no van a tener ningún efecto si no se tiene un plan que apunte a la mejora productiva y a la reorientación sectorial. Analizar, bajo estudios técnicos, en qué productos el Perú va a tener ventaja comparativa y competitiva debe ser lo que se discuta ahora, no el proteger con uñas y dientes a unos cuantos productos agrícolas. Debemos ver nuestros propios intereses: si el Perú es en su mayoría importador de trigo, probablemente queramos trigo a menores precios y mejor calidad. Para el caso de otros productos el equipo negociador tendrá que apuntar a plazos prolongados para enfrentar los problemas de ayudas interna, no a sobretasas a costa de los pobladores de menores ingresos.
