Un TLC más rápido

En la cuarta ronda de negociación del TLC en Fajardo, Puerto Rico, EE.UU. explicó a los Andinos que su representante comercial, Robert Zoellick, se retirará del USTR (organismo encargado de las negociaciones comerciales en EE.UU.) el 20 de enero del 2005 y que quería acelerar el proceso de negociación para poder firmar el tratado con los Andinos antes de su salida. Algunos han tomado esto como un elemento negativo, o con exagerado recelo. ¿Puede ser en realidad preocupante que en una negociación nuestra contraparte nos diga que tiene urgencia por cerrar el acuerdo? Definitivamente no. De hecho nos revela mayor interés y con ello nos da mayor poder de negociación. 

El verdadero peligro
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Durante la ronda de Fajardo, el ministro de Comercio Exterior y Turismo, Alfredo Ferrero, mostró su temor a que el apresuramiento sea una estrategia de EE.UU. para llevarnos a una adhesión en lugar de tener una negociación, y negó que ese escenario fuese posible, pues tenía claro que lo que quería era una negociación. 

Sin embargo, estando en la mitad de las negociaciones es lógico que las posiciones de ambas partes sean aún conservadoras. Esto no significa que se quiera imponer las posiciones planteadas en un inicio. Ambas partes saben que lo que buscan en realidad es un resultado intermedio. De hecho, en este campo los Andinos tenemos ventaja, pues sabemos qué ha firmado EE.UU. en otros tratados e incluso podemos conversar con los negociadores del NAFTA, CAFTA y del TLC con Chile y analizar la estrategia de negociación que han seguido en otros procesos. 

El ministro Ferrero también informó al sector privado que no firmaría un TLC si este no era beneficioso para el país. ¿Cabe acaso esa posibilidad? Hemos visto los demás tratados firmados por EE.UU. Sabemos que, más allá de sus propuestas iniciales de negociación, lo que han acordado anteriormente no está muy lejos de lo que necesitamos nosotros. La negociación nos permitirá aumentar los beneficios del tratado, pero es muy improbable un escenario en el que el resultado final no sea beneficioso para el Perú. ¡Claro que es beneficioso!, es una excelente herramienta. Podremos aprovecharlo más o menos en la medida que hagamos el trabajo interno necesario, pero de por sí el TLC tendrá un impacto positivo. Por eso hemos buscado con tanto esfuerzo, por eso trabajamos tanto, para conseguir que EE.UU. nos pusiera en agenda, que nos considerase elegibles, y para finalmente empezar a negociarlo. 

Lo peligroso sería un escenario sin TLC. El 40% de nuestras exportaciones de manufacturas van a EE.UU. Sin TLC -y luego de acabarse el ATPDEA en el 2006-, nuestros productos agroindustriales, textiles, metalmecánicos, químicos, artesanías, etc. entrarían con aranceles muy elevados. Los espárragos con 21.30%, 14.9% y 5%, dependiendo del tipo y época en que entren, las confecciones hasta con 32%, las manufacturas pesqueras hasta con 35%, los químicos hasta con 20% y las artesanías hasta con 18%, etc. Sería absurdo sacrificar todo el nivel de empleo que absorben estas actividades. Estamos seguros que el Gobierno tiene bastante claro que el TLC es bueno y necesario; lamentablemente a veces el matiz político puede confundir a los menos informados y es necesario ser más claros en nuestras convicciones.

¿Información?... toda la que se pida

La información sobre el proceso es extensa, bastante transparente y está a la disposición de quien desee tenerla, pero se debe preguntar, lo que muchas veces no se hace -y a pesar de eso se critica-. Aun así, es fundamental que los líderes políticos y económicos del país promuevan el tratado y expliquen a la población cómo y por qué los va a beneficiar. Cómo va a generar empleo, cómo va aumentar el ingreso real de las personas a través del acceso a productos y servicios más baratos, etc. No podemos dejarle el trabajo a esas ONG que se oponen a estos procesos por razones ideológicas o a los gremios que en el fondo no quieren tanto el TLC y prefieren seguir con sus privilegios, a costa de los demás.
