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¢, Qué NO dicen los Acuerdos Comerciales

)

1. Temas No Negociados

2.

nstrumentos Negociados pero gue generan
Restricciones

Retos Institucionales Publicos y Privados

@ comercia
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1. Temas No Negociados

. Subsidios a la Agricultura.

. Subsidios Industriales y Programas de Apoyo a la
Competitividad

. Regulaciones Internas no Cubiertas
. Normas de Competencia

. Normas Privadas

@ comercia
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Subsidios Agricolas

Agricolas
A Deprimenlos preciosinternacionales

A No se incluyen en los Acuerdos Comercialespor razones
estratégicagle lospaisegjue subsidian

A OMC sirve como foro para controlar estas medidas/ con
escasosvances

A Subsidiosde EEUU al algodony de la UE al Azticarhan sido
sancionadosomoviolatoriosde lasnormasOMC

i Brasilobtuvo autorizacionpara aplicarsancionesomercialeshastapor
USH 591 millonesa productosde EEUU (Sobretasasrancelariasa 222
items: textiles,farmaceuticosy derechosde propiedadintelectual)

i EstadodJnidosacorddpagara BrasilUS 143 millones/aiioa un fondo
asistenciatecnica y fortalecimiento de capacidadesa la_industria
algodonerabrasileinaen tanto no levantelos subsidios @ comercia




Incremento de Subsidios antela 9
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Medidas Generales de Estimulo Econdmico q
(Marzo¢ Junio 2009)

Ayudas al Sector automotri 22
Ayudas antcrisis a empresaf_ 18
Prestamos sectoriale:_ 13
Fondos Lineas Credito Divers 4
Incentivos a Exportadore_ 4
Incentivos a la Demanda_ 2
Part. minima en Inversione_ 2
Estimulos al Sector Financie|_ 1

Inversion en Infraestructur: 1

Fuente: OMC
Elaboracion: Comercf@onsultingSAC @ comercia

consulting



Medidas Generales de Estimulo Econdmico q
(Noviembre 2009 Mayo 2010)

Medidas de Apoyo Aplicadas: Neéd® a Mayl10

Subsidios, Apoyo arttisis a empresas 14

Préstamos y Subsidios a la Agricultt 13

Incentivos a Exportadore: 13

Prestamos sectoriale:

Ayudas al Sector automotri:

Fondos Lineas Credito Divers:

® Medias Aplicadas
Devolucion de Impuestos_ ® Medidas Retiradas

Buy LocaCompras Publicas

Incentivos a la Demand: 1

0 2 4 6 8 10 12 14

Fuente: C_),MC . . P> comercia
Elaboracion: Comercf@onsultingSAC A consulting




N

Medidas de Apoyo

A JAPON Nuevo paquete de estimulo (US169.2 billones)) (3% PBI)para
promover la concesionde creditos, estableceruna red de proteccionde
losdesempleadoy estimularla demandade los consumidores

A INDIA Extensionde los paquetesde estimulo para exportadoresen el
sector textil y confecciones ingenieria electronica agroindustria y
agroguimicosdesdeel 31 de marzodel 2010

A CANADAPaquetede incentivos"Plan de AccionEconémicadel Canada”
(cercade USp 27.900 millones) en 2009 pero en los dos proximosanos
excederade US 46.500 millones,incluidosincentivosde otros nivelesdel
Gobierno)

A UE Mecanismogue permite concederdonacionesdirectasde 500.000 e
(740.000 $EEUU.) como maximopor empresa (Beneficiarios empresas
gue no estuvieranen dificultadesal 1° de julio de 2008.

Fuente: OMC

@ comercia



2. Instrumentos Regulados pero que generane
Restricciones

A Acceso a Mercado
@as de Ori@ A Comercio Electrénico

A Procedimientos Aduaneros A Entrada Temporal

A Inversiones

ormas Técnicas

A Medidas Sanitarias y Fitgsanitarias A Solucion de Controversias

A/ Laboral %,
]
A Amblental /

e I

A ApllcaC|on del Tratado

A Defensa Comercial

A Salvaguardias

Contratacion Public
A Propi

@ comercia



Restricciones segun OMC

SMarzo I Junio 20092

Medidas Antidumping

Incremento de Aranceles

Reduccién de arancele

Salvaguardias

Incentivos a la Exportaciol

Restriccion al Trato Nacional En Comp
Licencias a la Importaci()r_

Derechos compensatorio:
Establecimiento de Cuota:

Eliminacion Restriccion a Servicit
Restricciones a prestacion de servicios extranje
Restricciones a Trabajadores Extranjer

Medidas de Valoracior

Otras medidas 5 116

Fuente: OMC

comercia
@ consulting



Restricciones segun OMC q
SNoviembre 2009 I _Mayo 20102

Medidas Comerciales Aplicadas : NO9 a May10

) | | |
Medidas Antidumping W j

Reduccién de arancele 1

Salvaguardias ’
Incremento de Arancele:
Licencias a la Importacié

Establecimiento de Cuota

Restricciones a Exportacio

Derechos compensatorio W Investigaciones/M. Aplicada:

Devolucién para exportadore_ Medidas Retiradas/ No Aplicade

Medidas de Valoracior

Restriccién al Trato Nacional en Compl

Restricciones a servicios extranjer

Eliminacion Restriccion a Servici

Otras medidas

- - - o - - - #
I I I I I I I 1
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No de Medidas

Fuente: OMC @ gogmﬁléﬂa
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Medidas de Defensa Comercial

Inicios de Investigaciones de Defensa Comer
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Antidumping Derechos Salvaguardias
Compensatorios
Fuente: OMC

comercia
@ consulting



Defensa Comercial por Principales PaisE

ANTIDUMPING DERECHOS COMPENSATOI
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Fuente: OMC 0 @ consulting
India Rusia Otros




Procedimientos contra Exportaciones Peruanas

Ecuador: Salvaguardia Parabrisas
Argentina: Antidumping Cierres (textil)
Brasil: Antidumping PeliculaBOPP

Ecuador: Salvaguardia por I 630 subpartidas

Panama: Salvaguardia Empaques Flexibles

Elaboracion: Comercia Consulting SAC

2010en curso

20082009
20082009

2009

200/~2008

comercia
@ consulting



Medidas Restrictivas del Comercio identificadas pm
Chile a noviembre de 2009

Medidas que afectan a las exportaciones Chilerd39
(% sobre el total de barreras)

= Defensa Comercial,
B Subsidios, 4% 3%

B Tributacion, 4%

B Exportacion de
Servicios, 4%

B Reglamentos
Técnicosy Med.
Sanitarias, 44%

= Otros, 8%

u Politica de
Importacion, 33%

consulting

Fuente: Ministerio de E ia de Chil I
uente: Ministerio de economia ae ne @ comercia



Restricciones Sanitarias: Caso Union Eurcﬁ

RESTRICCION PERIODO ESTADO

Niveles maximos de contaminantes

: . . Marzo 1998 Marzo 2004 Resuelto
(aflatoxinag en productosalimenticios

Restricciones en la importacion de

: Noviembre 2002 A la fecha] En discusion
frutas y jugos dérutas.

Notificacion del maximo nivel de

; ) , Octubre 2003 A la fecha | En discusion
tolerancia deocratoxinaA en el café

Restricciones para lzarina de Octubre 1997 A la fecha Ab_lerto para
pescadoen relacion a |&almonela discusion.

Aplicacion y modificacion del
Reglamento de las CE sobre nuevos Marzo 2006- A la fecha En discusion
alimentos(NovellFoodg

Los Acuerdos Comerciales establecen vias adicionales para tratar
problemas sanitarios, pero no impiden a los paises el uso de esta

medidas -
Fuente: OMC @ comercia

consulting



Obstaculos Técnicos al Comercio: Caso EE

Exigentes Requisitos de Calidad Aplicable a frutas y hortalizas paltas, datiles,
regulados por lodMarketing Orders avellanas,pomelos, uvas de mesa, kiwis, limas,
por producto. aceitunas (excluidas las de estilo espaiiol), Vigente

cebollas, naranjas, papas variedad irlandesa,
ciruelastomates,nuecesuvasy ciruelaspasas

Etiquetado obligatorio de pais de La norma & / h hekige que frutas y hortalizas

origende productos frescos frescas y congeladas, entre otros productos,
deban estar etiquetados en la venta minorista
indicandoel paisde origen Canadé Méxicohan
objetado esta disposicional ser contraria a los
cap de OTGy origenenel NAFTA

Leyde Bioterrorismo Provee de herramientas legales para que las
aduanas de USA retrasen o devuelvan los Vigente
embarques

Vigente

Restricciéra importaciones de Atun  Prohibeetiquetadoddolphinsafe€ enrelaciéncon

y productos de atun de México productosde atun, aun cuandoel atin hayansido
capturados con métodos ddolphin safe& | Vigente
acordadosen la Comisiéninteramericanade Atun
Tropical

Fuente: OMC, Ministerio de Economia de Chile @ comercia

consulting



Caso Brasil: Ingreso de Productos Vegetaﬂ

Verificar Clasificacion Verificar Licencia de
Arancelaria Importacion

Solicitar inicio de c;E_Sta
autorizada

importacion
del producto?

Procedimiento
ARP (Riesgo de
Plagas)

¢ Existen
Restricciones
por zona de
produccién?

SI

(O no requiere patrén)
La zona de
produccion
esta
autorizada

¢El producto
cumple
patrén?

Solicitar Certificacion
Sanitaria SENASA

Proceder con la
Exportacion

g | | 7>\ comercia
Elaboracion: Comercia Consulting SAC A consulting



Aprobacion de Ingreso a Ciertas Zonas

INSTRUCAO NORMATIVA N° 36, DE 14 DE MAIO DE 2004
Ementa: Aprova os requisitos fitossanitarios para a importacao de
sementes (Categoria 4, Classe 3) e frutos (Categoria 3, Classe 4)
de tomate (Lycopersicon esculentum), produzidas no Peru.

Art. 4°. As partidas de frutos especificadas no art. 1° deverédo estar
acompanhadas de Certificado Fitossanitario - CF, emitido pela
Organizacao Nacional de Protecdo Fitossanitaria - ONPF do Peru,
com as seguintes Declaracdes Adicionais:

| - DA: que os frutos deverao ser produzidos no Distrito de
Pachacamac, Departamento de Lima, Peru;

Il - DA1: o envio se encontra livre de Prodiplosis longifila;
lIl - R11: que os frutos e embalagens estéo livres de terra e materiais

organicos.
@ comercia

Secretaria de Defensa Agropecuaria i MAPA.



Padron de Papa

Limites de tolerancia e defeitos (%)

CLASSE (CALIBRE)
4
, 4
| ] 1.1
>70mm >42até 70mm  >42 até 50mm

QCU’

> 50 até 70mm >33 até 42mm >28 até 33mm até 28mm

Exemplo de Roétulo

DEFEITOS
DEFEITOS GRAVES
@ ¢
Podriddo Podriddo
Umida seca

4 ’; P

J
5

Coragdo
oco

DEFEITOS CATEGORIAS
Graves Extra Cat.l Cat.ll Cat.lll
Podriddo dmida 1.0 20 3,0 3.0
Podrid3o seca 0,0 0,5 1,0 1,0
Coracao negro 1.0 20 3.5 3.8
Qutros graves (1) 1.0 3,0 5,0 20,0
Total graves 1.0 3.0 5,0 20,0
Total leves (2) 5.0 10,0 20,0 100.0
Total geral 5.0 10,0 200 100,0
ESPECIFICACAO GRAVES LEVES
Esverdeamento arexdotubercuie. | | cowuewuo.
Dano superficial Ao mae g0 o sre aa . | “& menoe ao que 5% aa
areado tubarcuko. area do tuberculo.
Dano pl'O'I.II'IdID M:éslc:]aﬁ::em:afme pmmnl"‘l-:::::;m?n: que
5% da area do tubérculo 5% da area do tubérculo
Broca *alfinete” H#nrea perr':::lqm 3% &ﬁfﬁﬂ“&ﬁ':fé"fﬁf&:.
da are3d total oo tuberculo. do tuberculo.
Brotado |Brotag: malor que Eldr\c;tagéuate imm

Responsavel: José da Silva
Endereco: Sitio Batatoldndia, Bailrro Sdo Jodo
Municipio: /fapetininga Estado: SP

No Reg. no MAA: 34.4567.234-98

No de Inscricdo do Produtor: 8738286290909
Inscricdo Estadual: P-0897-04593/000

CPF: 552.287-702/53

Grupo/Variedade: Monalisa

Classe:
]

[ # I [T (AR v ]
Categoria:
[ Extra

[ Cat. 1 [ Cat.il [ cCat. 1l

Utilidade culinaria:
[ Cozimento | Massa |

Fritura |

PESO LiQUIDO: 50kg EMBALADO EM: 72/01/99
VALIDADE: ___ dias a partir da data de embalagermn.

DEFEITOS LEVES

Embonecamento

DEFEITOS VARIAVEIS

Esverdeamento

Broca
“alfinete”

Brotado




A

3. Retos Institucionales

INSTITUCIONALIDAD REQUERIDA PARA LA OPERACION
DE LOS ACUERDOS.

INSTITUCIONALIDAD REQUERIDA PARA EL
CUMPLIMIENTO DE COMPROMISOS.

INSTITUCIONALIDAD REQUERIDA PARA MAXIMIZAR EL
APROVECHAMIENTO DEL ACCESO NEGOCIADO.

@ comercia



Los Tratados Comerciales Generan Enormesq
Beneficios y Oportunidades

A TLC implica:

Consolidacion de Reformas y compromiso por continuidad
Certificacion al PaitsMarco seguro a la inversion.

Mayor competitividad internacional.

Modernizacion Normativa y Aplicacion efectiva de reglas

A Ello genera:

MASINVERSIONES

MAS MERCADOS DONDE CRECER
MAS COMPETENCIA'Y EFICIENCIA
MEJORES EMPRESAS

A Pero, existen retos:

GESTION COMERCIAL

REQUISITOS TECNICOS/SANITARIOS/NORMAS PRIVADAS EXIGIL
LOGISTICA

CUMPLIMIENTO

REGLAS SOFISTICADAS/RESTRICCIONES COMER@"E&nercia



Retos del Estado N

A Lanegociacidncomerciales un aspectoimportante, pero existenmuchastareas
masque cumplir.
i EstabilidadVlacroeconomica
I Proyectosde Desarrollo
i Facilitaciorcomercial/Sobrecostos
i Mejorasde Infraestructura,Logistica,
I Desarrollode OfertaExportable Inteligenciacomercial
i ApoyoalaGestionEmpresariatie NuevosExportadores

i Fortalecimientode OrganosClavepara Aprovechamientode AcuerdosComerciales
(SanitariosOTCQrigerX.).

A Laexistenciade multiples acuerdosy nuevosprocesosde negociacionhacen
mastitanicaestatarea

A Es necesariodesarrollar mecanismosinstitucionalescon cuadros técnicos de
primer nivel.

A Elcumplimientode los compromisosasumidos sobretodo los normativosy de
cumplimientode lasnormasadoptadasestambiénesencial
@ comercia



Retos Institucionales

Negociacion
Comercial

Aprovechamiento

Efectivo de
Tratados

Promocion
Comercial

Se requiere un soporte institucional

Elaboracion: Comercia Consulting SAC

A

CULTURA EXPORTADORA

~

CONOCIMIENTO DE LOS MERCADOS

LAS REGLAS APLICABLES

COMPETITIVIDAD Y CUMPLIMIENTC(

comercia
@ consulting



